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公司簡介

1

最懂地端的雲端公司，成就智能企業的推手
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最懂地端的雲端公司

公司概況

2

宏碁資訊服務股份有限公司

台北（大安/汐止）、台中、高雄

民國110年新台幣62.04億

民國101年2月22日

新台幣3.64億

董事長：陳俊聖 總經理：周幸蓉
策略長：鄭大祐 財務長：鄭和星

約3 0 0人

宏碁資訊-最懂地端的雲端公司
提供雲端與數位應用整體解決方案，產品服務
包括雲端及大量軟體服務、應用開發及其他軟
體服務和加值產品。

公司名稱
ACER E-ENABLING SERVICE BUSINESS INC.

公司名稱

營業處所

成立日期

實收資本

營業額

經營團隊

員工人數



最懂地端的雲端公司

宏碁資訊-重要里程碑

101 102

宏碁資訊服務股份
有限公司成立

設立

贏得政府多項專案規劃
與前瞻應用服務執行

協助政府數位化承接
大型國家專案

105

台灣最早提供雲端服務解決
方案的資訊服務廠商之一

邁入雲端服務

107

榮獲多項全球知名軟體大廠
「最佳合作夥伴」殊榮

多元發展，持續B2B
創新解決方案

111

成為公開發行公司，
興櫃後申請上櫃

最懂地端的雲端公司—
企業數位轉型最佳夥伴

110

取得微軟Azure Expert MSP，為
台灣第一家同時具MSP & LSP & 
CSP 三認證的資訊服務廠商

台灣第一
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最懂地端的雲端公司

宏碁資訊-定位
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宏碁資訊定位
最懂地端的雲端公司
成就智能企業的推手



最懂地端的雲端公司

經營團隊

經營戰略及公司治理
美國密蘇里大學企管碩士

台積電 - 全球行銷業務
台積電 - 資深副總經理
英特爾 - 全球副總裁

加值服務與專案管理
美國麻州大學資訊工程碩士

宏碁 - 微巨架構關鍵技術研究
發展處處長

財團法人 - 資策會專案經理

客戶成功暨業務推廣
台灣大學商學碩士

宏碁 - 商用軟體事業單位總處長
宏碁 - 大型企業處處長
第三波 - 產品行銷經理

營運模式分析與風險管理
美國加州大學河濱分校MBA

宏碁 - 全球財務稅務總處長
展碁國際 - 財務長及總經理特助
樂彩公司 - 財務長

陳俊聖 董事長 周幸蓉 總經理 鄭大祐 策略長 鄭和星 財務長
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經營實績
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最懂地端的雲端公司，成就智能企業的推手



最懂地端的雲端公司
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EPS 3.54 6.35 7.79 3.18
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最近三年度營業額(億元)
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有賺頭-連續三年成長的營業額與EPS



最懂地端的雲端公司 8

有賺頭-連續三年穩定配發股息

最近三年度獲利逐年成長，每股配發股利同步增加

項 目 108年度 109年度 110年度

每股股利 (元) 2.00 3.50 5.50

每股盈餘 (元) 3.54 6.35 7.79

配發比率 (%) 56% 55% 70%



最懂地端的雲端公司

有賺頭-產品線營業收入與佔比穩定成長

9

雲端及大量

軟體服務

31.91 

應用開發及其

他軟體服務

15.43 

加值產品

6.95 

109年度

雲端及大量軟體服務 應用開發及其他軟體服務 加值產品

雲端及大量

軟體服務

37.47 

應用開發及其

他軟體服務

14.77 

加值產品

9.80 

110年度

雲端及大量軟體服務 應用開發及其他軟體服務 加值產品

12.79%

28.43% 58.78%

15.79%

23.81% 60.40%

(單位：新台幣億元；%)



最懂地端的雲端公司

競爭優勢
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最懂地端的雲端公司，成就智能企業的推手



最懂地端的雲端公司

有搞頭-核心能力 C3A+P
宏碁資訊的客戶成功團隊，結合全球超過二百家的頂尖技術夥伴，

提供企業前瞻且可行的數位轉型解決方案，包括：

Cloud Service （雲端服務）Ｃ

Ａ

Ａ

Ａ

Ｐ

Application（加值運用與開發）

AIoT（智慧物聯網）

Appliance（邊緣運算載具）

Platform as a Service（平台即服務）

Application
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最懂地端的雲端公司

有搞頭-國際肯定的技術研發能力

500+
獲WITSA頒發
全球首獎

 COVID-19最佳產業解決方案
 傑出公眾合作服務類

頒獎單位 : 世界資訊科技暨服務業聯盟(WITSA)，有
「資通訊界的奧斯卡獎」美稱

圖（左起）台灣微軟合作夥伴暨中小企業商務事業群總經理
林劍福、宏碁資訊總經理 周幸蓉、台灣微軟總經理 孫基康、
宏碁資訊前瞻技術處長 邱源裕

台灣第一

微軟3認證資格

MSP & LSP & CSP

技術認證
與

國際證照

資安 專案管理 開發管理 ISO標準

▏Vmware Enterprise Partner ▏Veeam Partner ▏Autodesk 授權經銷商

連續2屆
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最懂地端的雲端公司

有搞頭-全球合作夥伴頒獎肯定

台灣微軟最佳
雲端管理服務提供商

台灣微軟最佳
雲服務直接提供商

微軟全球年度
最佳合作夥伴國家獎

台灣微軟傑出雲端夥伴
協助客戶數位轉型獎

富邦金控
供應商永續評鑑績優獎

台灣大哥大
永續治理績優供應商

HPE 策略
合作夥伴

Adobe年度
最佳增購經銷商

Forescout
年度最佳經銷商

Veeam年度
金牌經銷商

Commvault
創新合作夥伴大獎

Trend Micro
新業績最佳貢獻獎

Quest
卓越銷售合作夥伴

雲端服務能量 客戶成功能力 ESG永續治理
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ESG承諾
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最懂地端的雲端公司

ESG-宏碁資訊是追求永續的幸福企業

• TALENT, in Taiwan
台灣人才永續行動聯盟

• 實習生計畫

• 6811大健走
• 每月AEB之星
• 員工關懷包

在地
關懷

員工
福祉

人才
永續

• 喜憨兒在地米
• 信義鄉數字酒
• 雲林弱勢蒜農
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未來發展
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最懂地端的雲端公司，成就智能企業的推手



最懂地端的雲端公司 17

產業趨勢/台灣CIO需求調查

• 全球資訊軟體暨服務市場，預估市場規模到2024達2.2兆美元，年複合成長率6.5%。

台灣達新臺幣5,623億元，年複合成長率13.4%。—資策會

• 至2024年，全球對數位化轉型的直接投資，預估將達到2.39萬億美元。疫情推升，

2020年投資金額相較前四年近翻倍提升。—IDC

• 台灣企業的IT預算預估到2025年達83億美元，年複合成長率5.4%，其中公有雲服務

成長率可達19%，其他IT預算成長率平均在3% 。以下—台灣微軟/IDC

產業
趨勢

CIO
需求

• 組織最欠缺的技術前三名：AI，大數據，敏捷式開發。

• 已導入或未來一年將導入的技術前三名：流程機器人，大數據，雲端運算。

• 2020及2021年IT預算增加的原因，有超過25%來自軟體及服務的需求。

～2021-2022 CIO大調查/CIO IT經理人



最懂地端的雲端公司

好戲在後頭-以客戶需求為核心，成為不可取代（Indispensable）的夥伴

與客戶共同成長
的事業發展策略

傳統資訊架構與機房

傳統辦公室

多雲架構與機房

多雲辦公室

具前瞻與未來性
的不可取代價值

客戶轉型與
成長的需求
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雲端
企業

地端
企業

• 最懂地端的雲端公司

• 專案養平台

• 平台養專案

• 平台訂閱

• 多雲整合

• 多雲託管



最懂地端的雲端公司

好戲在後頭-多元化的成長動能
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成功案例
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最懂地端的雲端公司，成就智能企業的推手



最懂地端的雲端公司

成功案例-國營企業，智慧巡檢

客戶挑戰：

減化人工對應操作流程並利用分析結果，安排維護
的排程，降低非必要的高空難度作業。

客戶效益：

• 無人機結合AI，帶回影像，透過 Azure Custom 

Vision Service 將影像快速建模。

• 無人機自動辨識設備問題，即時回報狀況，辨識

度已達90% 。

• 一名技術員最多一天爬3座山，無人機一台幾分

鐘就能回傳訊息，巡檢效率大幅度提升。

Cloud
Application

AIOT

Appliance

PaaS 
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最懂地端的雲端公司Source:台電影音網 22



最懂地端的雲端公司

成功案例-連鎖零售通路，行銷數據中台

客戶挑戰：

針對不同時期建立多種管理和業務系統，如何讓

資料互通，達成數據整合分析及預測，實現數

據價值。

客戶效益：

• 優化各區域各門店龐大的行銷費用及成本。

• 數據蒐集及篩選的有效數據，時間從三天到

即時。

• 建立數據模型，提升資料的質量，從三天到

四小時。

• 精準行銷，提高精準度5% 。

Cloud
Application

AIOT

Appliance

PaaS 
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最懂地端的雲端公司

成功案例-國家級大型專案，衛福部疫苗護照平台

客戶挑戰：

具上線時效挑戰，介接龐大異質資訊平台，並達

穩定安全上雲運作。

客戶效益：

• 疫苗數位證明平台雲端化，建立於GCP平台。

• 歐盟承認台灣「數位疫苗接種証明」並符合歐

盟個資保護三原則。最小揭露、資料可攜、可

被遺忘。

• 各國資料格式標準一致，互認數位簽章。

• 資料及數位簽章以QR Code顯示。

Cloud
Application

AIOT

Appliance

PaaS 
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最懂地端的雲端公司 25



最懂地端的雲端公司

The Best
is Yet to Come !


