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公司概況
宏碁資訊服務股份有限公司

台北 、台中、高雄、上海、廈門、深圳、河內

114年度 新台幣 96.6 億

民國101年2月22日

新台幣4.14億

董 事 長 ： 陳 俊 聖  總 經 理 ： 周 幸 蓉  
財 務 長 ： 鄭 和 星

3 １ 0 人

ACER E-ENABLING SERVICE BUSINESS INC.公司名稱

營業處所

成立日期

實收資本

營業額

經營團隊

員工人數

子公司 宏碁信息科技(上海)有限公司, 宏碁智雲資訊(股)公司, 
Acer E-Enabling Service Vietnam Company Ltd



黃仁勳的五層蛋糕論

 應用層(Application)

 平台與框架層(Platform)

 模型(Models)

 基礎設施(Infrastructure)

 加速運算(Accelerated Computing)



Token Value Added Partner & Agentic AI Service雙引擎
Token Value Added Partner
 Token Consumption

持續驅動企業和政府客戶Token Consumption 
以及客戶轉型成AI代理人組織，亦會增加
Token Consumption。

 Token Optimization與資料治理

提供 Token優化與資料治理服務，提升成本效
益與資料安全，降低AI風險。

 Agentic AI Serv ice  (打造可落地 AI) 
將Token運算力、模型推理、與AI Agent應用整
合，提供產品化與維運服務，以滿足企業需求 〪。

Token Value Added Partner Revenue

Token Consumption
Revenue generated from clients (enterprises and

governments) using tokens

AI Security Service
Revenue from AI Security service

Token Optimization
Revenue from services that optimize token

usage

Data Governance
Revenue from services ensuring data accuracy

and security



核心業務營運策略

Security Advisor

企業資安

企業 AI 運用 / 服務整合

Cloud AI Integrator

雲端 AI 服務整合

全方位維運服務
Business Continuity Partner

Enterprise  AI Integrator
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經營實績-產品線及佔比

雲端及大量軟體

服務 17.3 

應用開發及其他

軟體服務  4.7 

加值產品, 3.8

2025.1-3月

雲端及大量軟體服務 應用開發及其他軟體服務 加值產品

18%

67%

15%

雲端及大量軟

體服務 20.0 

應用開發及其

他軟體服務, 

5.1

加值產品, 4.4

2026.1-3月

雲端及大量軟體服務 應用開發及其他軟體服務 加值產品

17%

68%

15%



未來成長動能-企業雲端需求持續增加
根據Gartner的調研推斷，Cloud將是企業不可或缺的必需品
企業對AI的需求更高，對雲端的依賴也會加深.

更多的AI 服務，更大的雲端市場



未來成長動能

AEB 
AI Service Provider 

核心事業
持續突破成長

區域化經營
• 中國/越南
• 東南亞布局

投資購併
• 提升技術價值
• 擴大客戶涵蓋
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